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Что предложить насмотренному 
покупателю, чтобы сохранить 
продажи в бизнес-классе?

Александр Свинолобов

Генеральный директор 

девелоперской компании STAVNI
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Средняя площадь 
строящихся квартир, м2
на август 2025

40,4 м2

Контекст рынка недвижимости 
Санкт-Петербурга

Среднемесячный ввод 
жилья застройщиками, м2
за последние 12 мес.

193 292
-13,6% к предшествующим 12 
мес.

Текущий объем 
строительства, м2
на август 2025

6 027 780
-12,7% к августу 2024

Средняя цена за 1 м2, руб.
на июль 2025

256 795
+10,0% к июлю 2024

Исследование ЕРЗ
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«Сушка» площадей и 

унификация планировок

Тренды в девелопменте

Общественные 

пространства –

социальный капитал и 

добавленная стоимость

Отказ от 

нефункциональных 

продуктовых решений

Архитектурная 

идентичность
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Изучение потребностей

Тренды в девелопменте

Фокус на благоустройство

Развитая социальная 

инфраструктура и 

транспортная доступность

Ценность локации
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Причины
покупки жилья

Исследование 

поведения 

покупателей Korol

Media и ЕРЗ

19%

17%

49%

19%

Приобретение первого 
собственного жилья 

Рост семьи

Улучшение текущих условий

Инвестиционная покупка
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Что именно хотели бы
улучшить

Исследование 

поведения 

покупателей Korol 

Media и ЕРЗ

62%

48%

41%
38%
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Увеличить 
площадь 
жилья

Увеличить 
кол-во 
комнат

Улучшить 
планировку 
квартиры

Улучшить 
класс жилья
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Сокращение 

предложения

Сокращение объема 

предложения на 13% за год

Рост стоимости

Прирост средневзвешенной 

цены предложения на 23% 

за год

Интерес к новым 

проектам

Высокий интерес к лотам в 

новых объектах: 53% общего 

количества сделок

Бизнес-класс сегодня

0% 10% 20% 30% 40%

Петроградский

Василеостровский

Фрунзенский

Центральный

Выборгский

Приморский

Адмиралтейский

Московский

Красногвардейский

Красносельский

Предложение жилья 
бизнес-класса

I пол. 2024 г. I пол. 2025 г.

NF GROUP Research, 
2025
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Чего
не хватает рынку?

Проектов бизнес-класса с продуктовыми 

характеристиками, понятными 

потребителю
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Камерный дом

бизнес-класса на набережной 

Обводного канала

• 382 квартиры 

• Площадь квартир от 21,5 до 92,5 м²

• Комфортная высота 8-11 этажей

• Современный подземный паркинг на 168 мест

• 161 кладовая площадью от 1,9 до 9,9 м²

STAVNI Обводный











info@stavni-dom.ru 

191025, г. Санкт-Петербург, Невский пр-т, 
114-116, БЦ «Невский Центр»

+7 812 988 85 88

stavni-dom.ru

http://www.stavni-dom.ru/

